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unedi 25 marzo Ocrim
raggiunge i 79 anni e
si prepara - 'organiz-
zazione e gia al lavoro
- per festeggiare I'im-
portante traguardo
degli 80 anni, nel 2025.
Intanto, quest’anno la storica a-
zienda molitoria cremonese ha
messo a segno un’importante o-
perazione acquisendo il control-
lo totale di Sima, societa che
conta circa 35 addetti con un fat-
turato di circa 7 milioni di euro:
un’importante mossa strategica
che va a consolidare la posizione
di Ocrim nel mercato molitorio.
Grazie a questa operazione, I'a-
zienda trevisana viene integrata
nel mondo molitorio con l'obiet-
tivo di farla crescere in modo e-
sponenziale perché Ocrim vi in-
vestira sia a livello produttivo,
sia a livello di personale, per far-
la diventare pit competitiva sul
mercato e per trasformarla in u-
na parte integrante di Ocrim.
Fondamentalmente, Sima si oc-
cupa dello stoccaggio del cereale
e del prodotto finito, un settore
che Ocrim ha sempre avuto al-
I'interno del proprio bagaglio di
vendita perché & una parte inte-
grante dell'impianto molitorio e
viene utilizzato per alimentare il
molino stesso. Piu I'impianto di
stoccaggio e importante, piu si
riesce a fare scorta di cereale e
quindi a essere maggiormente
indipendenti.
Lo stoccaggio € un ambito che O-
crim non ha mai prodotto, ma
che ha sempre commercializza-
to. Nei piani della proprieta,
questo tipo di attivita rappre-
sentava uno degli obiettivi da
implementare, facendola entra-
re nella produzione di Ocrim. Ma
prima di arrivare al perfeziona-
mento di questo obiettivo, I'a-
zienda ha raggiunto altri tra-
guardi: quando la famiglia Anto-
lini fece il proprio ingresso in O-
crim, I'azienda produceva a Cre-
mona il 50 per cento di quello
che si trova all'interno di un
complesso molitorio. Per miglio-
rare la propria competitivita, vi
erano due possibilita: costruire
all’esterno, spostando la produ-
zione in luoghi con una manodo-
pera a basso costo, oppure ri-
portare all'interno di Ocrim tut-
ta una serie di lavorazioni. Que-
sta e stata la scelta compiuta
dalla proprieta, come si evince
dagli investimenti compiuti
nell’area industriale del porto
canale, ma anche presso la sede
storica di via Massarotti.
Alla fine del 2023 si e arrivati ad
avere - come produzioni interne
- circa il 75 per cento del fabbi-
sogno del mulino. Le celle per lo
stoccaggio dei cereali rappre-
sentavano ancora una produzio-
ne esterna. Ebbene, dal primo
gennaio di quest’anno anche la
produzione di queste compo-
nenti e entrata a far parte del co-
re business di Ocrim e questo
portera ad avere un livello di
produzione interna del fabbiso-
gno del mulino fino all’'83%. Una
decisione che rientra nella filo-
sofia di Ocrim di avere la piena
proprieta della filiera produttiva
dell'impianto molitorio e che
consente all’azienda di essere
I'unico referente di questo pro-
dotto e di avere una rilevanza
commerciale e visiva nei con-
fronti del cliente superiore a
quella che si puo avere quando
ci si limita a commercializzare
un prodotto. Con l'acquisizione
di Sima, questa dimensione si &
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IMPRESA

Ocrim S.p.a.
rafforza

la sua
posizione

di leadership
nel settore
molitorio

ACQUISITA SIMA S.R.L., ATTORE CHIAVE NEGLI IMPIANTI DI STOCCAGGIO

La crescita come strategia

Con I'azienda di Spresiano la produzione interna superera I'80%

ulteriormente ampliata. La scel-
tadi Ocrim e legata a due motivi:
e italiana, e quindi si e voluto
mantenere la territorialita che fa
parte dell'identita di Ocrim. Nel
mondo vi sono tante aziende
che producono celle di stoccag-
gio, ma Ocrim ha preferito resta-
re in Italia. Sima & un’azienda
con la quale Ocrim aveva gia col-
laborato negli anni passati,
un’impresa che ha delle affinita
con Ocrim in termini di manage-
rialita e che rispecchia quei ca-
noni in cui Ocrim si riconosce e
per i quali si contraddistingue
nel panorama mondiale. L'azien-
da di Spresiano conservera una
sua indipendenza, a partire dal
nome, pur avendo Ocrim come
unico socio dal 7 gennaio di que-
st’anno. Il nome sara Sima con
un logo dedicato che richiama la
storicita di Sima e di Ocrim. Il

Due protagonisti
con tante affinita

Entrambe italiane

- |a territorialita € un
fattore fondamentale -
legate da una
collaborazione
dilunga data

€ con gli stessi canoni
in termini

di managerialita

blu di Sima si fonde con il rosso
di Ocrim e la sinuosita di alcune
lettere € esattamente la sinuo-
sita del logo di Ocrim. Il pallino
della i e quello della bandiera i-
taliana. L'obiettivo & aumentare
significativamente il posiziona-

Nelle immagini,
due impianti realizzati da Sima

mento di Sima sul mercato per
la parte di stoccaggio di cereali
per aiutare Ocrim in tutto quello
che e il business del mulino: il
fatto di presentarsi con una
gamma di prodotti che riesce a
soddisfare tutte le necessita
consente all’azienda di essere
molto piu competitiva, proposi-
tiva e appetibile. D’altro canto,
questa operazione non sara l'ul-
tima, sempre all'interno di un
percorso e di una strategia di
sviluppo e di crescita ben deli-
neate. Il passaggio successivo
programmato per la fine del
2024 & concentrato esclusiva-
mente sulle nuove generazioni.
Made for Italy, Made with Italy,
Made in Italy.

Nel box in basso la nota stam-
pa diffusa dall’Azienda per il-
lustrare I'operazione.

Si aggiunge un nuovo tassello alla filiera
industriale e alla filiera agroalimentare
“The Italian Argi-Food Chain Choice”

crim S.p.A, azienda di
Cremona, top player nel
settore molitorio con una
storia di eccellenza e in-
novazione, ha annuncia-
to con orgoglio I'acquisi-

zione di SIMA s.rl. (Spresiano - TV, Ita-

lia), un altro attore chiave nel panora-

ma degli impianti di stoccaggio. Questa

operazione segna un passo significati-

vo nella strategia di crescita di Ocrim,

consolidando la sua posizione come

key player nella costruzione di impian-

ti molitori, attraverso I'offerta diretta e

specializzata di soluzioni complete per

gli impianti di stoccaggio.

Nel corso degli anni, Ocrim ha guada-

gnato una reputazione globale per la

fornitura di tecnologie a-

vanzate e servizi all'avan-

guardia nel settore molito-

rio. L'azienda e stata pio-

niera nell'integrare I'inno-

vazione tecnologica con le

esigenze pratiche delle a-

ziende molitorie, offrendo

soluzioni su misura che mi-

glioranoI'efficienza, la qua-

lita e la sostenibilita nella lavorazione

di grano, mais e cereali in generale.

Lacquisizione di SIMA s.r.l. - specializ-

zata nella progettazione e realizzazio-

ne di impianti di stoccaggio che garan-

tiscono la conservazione ottimale delle

materie prime e dei prodotti finiti - e

stata una mossa strategica volta a e-

Da sinistra,
Sergio e Alberto Antolini
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spandere l'offerta di Ocrim e a rispon-
dere alle crescenti esigenze e necessita
del mercato. Lintegrazione delle com-
petenze di SIMA - presente nel settore
da oltre quarant’anni - consentira a O-
crim di offrire soluzioni complete, co-
prendo l'intera catena produttiva, inte-
grando quindi, nel molino, lo stoccag-

ALBERTO ANTOLINI

«Pronti a
raggiungere nuovi
livelli di eccellenza
e soddisfare le
crescenti esigenze
dei nostri clienti»
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gio del cereale e dei prodotti finiti. Le
due aziende condividono valori e sen-
timenti quali 'onesta e 'affidabilita, il
senso di collaborazione e disponibilita
e soprattutto attenzione nei confronti
del proprio Capitale Umano. Ocrim da

sempre € un fornitore attento e prepa-
rato a 360 gradi e certamente la co-

struzione di impianti di stoccaggio ha
sempre fatto parte del proprio baga-
glio di competenze. Ma questo accordo
permette concretamente di aggiungere
un nuovo tassello alla sua filiera indu-
striale, nonché alla filiera agroalimen-
tare “The Italian Argi-Food Chain Choi-
ce”, di cui Ocrim é portavoce da otto an-
ni.

Lamministratore delegato di Ocrim,
Alberto Antolini, ha dichiarato: «Que-
sta acquisizione rappresenta un passo
importante nella nostra strategia di
crescita. Con I'esperienza e le compe-
tenze di SIMA, siamo pronti a raggiun-
gere nuovi livelli di eccellenza e soddi-
sfare le crescenti esigenze dei nostri
clienti e a rispondere alle richieste
sempre pill complesse da parte del
mercato che cerca partner veri, forti e
completi».

E chiaro che Ocrim miri a capitalizzare
sulle sinergie tra le due aziende, com-
binando la propria esperienza nel set-
tore molitorio con la specializzazione
di SIMA negli impianti di stoccaggio.
Questa integrazione consentira all’a-
zienda cremonese di offrire soluzioni
pit complete e competitive sul merca-
to, posizionandosi come interlocutore
indiscusso nel fornire soluzioni end-to-
end per 'industria molitoria.

In conclusione, 'acquisizione di SIMA
s.rl. rappresenta un capitolo entusia-
smante nella storia di successo di O-
crim. Con una visione orientata al futu-
ro e un impegno costante per I'innova-
zione, Ocrim si prepara a raggiungere
nuove vette di eccellenza nel mercato
molitorio globale.



